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Rabat lepszy
niz nagroda

ARTUR CMOCH
doradca podatkowy
wspolnik zarzadzajacy GWW Tax

“w . rzedsiebiorcy, by uatrakeyjni¢ swoja ofer-
J ‘ | te, czesto organizujg akcje promocyjne,
' wktorych przekazujg na rzecz klientow
A $wiadczenia pieniezne. Moga np. splaci¢ za
nich czes$¢ odsetek od kredytu albo (jak sie to odbywa
w przypadku deweloperéw) finansowa¢ zobowiazania
z tytulu czynszu.

W przypadku 0séb fizycznych nieprowadzacych dziatal-
nosci gospodarczej, jezeli promocja spelnia przestanki
do uznania jej za sprzedaz premiowa, obowigzek roz-
liczenia podatku od przekazywanych swiadczen cigzy
na sprzedawcy. W takiej sytuacji istnieje mozliwo$c za-
stosowania zwolnienia z opodatkowania na podstawie
art. 21 ust. 1 pkt 68 ustawy o podatku dochodowym od
0s0Db fizycznych. Zgodnie z przepisem, zwolnienia te
dotycza nagréd, otrzymanych przez osobe fizyczna,
jezeli acznie spelnione s nastepujace warunki: nagro-
dy sa zwigzane ze sprzedaza premiowa, jednorazowa
warto$¢ nagrod nie przekracza kwoty 760 zl, otrzyma-
ne nagrody nie pozostaja w zwigzku z dzialalnoscia go-
spodarcza prowadzong przez podatnika i nie stanowig
przychodu z tej dzialalnosci. Ponadto, zgodnie z prak-
tyka organéw podatkowych przywilej traktowania
promocji jako sprzedazy premiowej dotyczy tylko nie-
ktorych nagrod. Jakich? Wylacznie tych, ktore wydane
sa w zwigzku z nabyciem danego towaru lub ushugi,
iréwnoczesnie przyznawane sg kazdemu nabywcy,
bez koniecznoéci rywalizacji pomiedzy uczestnikami.

W praktyce wiec sprzedaz premiowa rodzi dla orga-
nizatora pewne utrudnienia, gdyZ to na nim cigzy
obowigzek poboru podatku od nagrody uzyskanej
przez osobe fizyczng. Powinien on obliczy¢ i pobra¢
zryczaltowany podatek, dokona¢ wplaty podatku na
rachunek urzedu skarbowego wlasciwego wedhug
siedziby badZ miejsca prowadzenia dziatalnosci, w ter-
minie do 20. dnia miesigca nastepujacego po tym,

w ktérym pobrano podatek, oraz przekazac roczng
deklaracje o zryczaltowanym podatku dochodowym
(PIT-8AR), w terminie do korica stycznia nastepnego
roku podatkowego.

Jest jednak prosty sposob, aby utatwi¢ zycie przedsie-
biorcy. W sytuacji gdy warto$¢ nagrody przekracza
podang wyzej kwote zwolnienia, w miejsce $wiadcze-
nia niepienieznego warto rozwazy¢ udzielenie rabatu,
ktory stanowi rownowartos¢ nagrody. Rabat (boni-
fikata, upust cenowy) powinien by¢ bezposrednio
zwigzany z konkretng transakcja sprzedazy danego
towaru lub ustugi. Efekt: rabat powoduje po stronie
sprzedawcy obnizenie przychodu oraz zobowigzania
z tytulu VAT, po stronie klienta nie wywoluje zas
skutkéw podatkowych.

’ Gdy wartos¢ nagrody przekracza
podang wyzej kwote zwolnienia,
W miejsce Swiadczenia niepienieznego
warto rozwazyc udzielenie rabatu,
ktory stanowi rownowartos¢ nagrody.
Rabat powinien byc¢ bezposrednio
zwiazany z konkretna transakcja.



